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Акция «ОБУВЬМАНИЯ Весна 2017» - высокий старт сезонных продаж ортопедической обуви!

Весенний сезон продаж имеет свою специфику в ортопедическом бизнесе и крайне нуждается в дополнительных
стимулах ввиду негативного влияния в этот период целого ряда факторов. Опираясь на наш многолетний опыт, только
для наших постоянных партнеров мы разработали это комплексное предложение , которое поможет преодолеть
характерное для данного периода падение продаж и, даже напротив, повысить потребительский трафик за счет
усиления одной из наиболее маржинальных категорий – ортопедической обуви.

Востребованность ортопедической обуви всегда остается высокой, и продолжает интенсивно расти - по данным
розничной сети ОРТЕКА и наших клиентов, это самая быстрорастущая категория даже в кризисный период. Ежегодный
прирост продаж категории составляет более 30%, при этом среди наших ТОП-15 клиентов он достигает 105%. По
статистике, появление на полках ортосалона детской ортопедической обуви дает увеличение среднего чека на 25%.
Высокий потенциал данной категории подтверждается также исследованиями рынка - по данным журнала «Эксперт»
сегодня в России норма потребления составляет 5 пар обуви в год, в 2017-2018 г. прогнозируется её увеличение.

Приняв во внимание экспертные данные и анализ рынка, мы подготовили акцию «ОБУВЬМАНИЯ Весна 2017», которая
включила в себя два уровня предложений  - базовое и специальное, направленных на привлечение покупателей за
приобретением уже полюбившихся моделей обуви ORTMANN, а также весенне-летних новинок этого производителя по
выгодным ценам перед горячим сезоном летних отпусков.

Мы охотно делимся нашими экспертными знаниями орторынка и предлагаем интегрированные инструменты, которые
помогут поднять рентабельность вашего бизнеса!

Cвяжитесь c менеджером оптовых продаж для уточнения условий участия в акции ОБУВЬМАНИЯ Весна 2017!
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